
Confidentiel Client

Présentation de l’offre Restauration Collective



Présentation de Vecteur Plus

▶ Appartenance au groupe Infopro Digital

▶ Qui sommes nous ?

▶ Nos clients

▶ Notre traitement de la donnée
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VECTEUR PLUS EST FILIALE DU GROUPE INFOPRO DIGITAL
1er groupe français d’informations professionnelles

Logiciels, base de données

Salons professionnels

Information & Insights

550M€
Chiffres d’affaires

4 000
Collaborateurs

60
Titres de presse

14ème
Groupe technologique 

français

900
Evénements, salons,

formations & conférences

4
Familles de solutions

La puissance du groupe Infopro Digital

Les principales marques du Groupe

…

Plateformes de leads
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de la détection d’opportunités commerciales

Qui sommes-nous ?

N°1

42% des ETI Françaises
70% des entreprises du CAC 40

Antennes en France4

Paris

Nantes

Bordeaux

Lyon

Depuis 25 ans, Vecteur Plus détecte les données issues des marchés
publics afin de vous livrer des opportunités d’affaires ciblées et des
indicateurs stratégiques sur mesure pour votre développement
commercial.

+6 000
Clients

+20 000
Utilisateurs

+150
Collaborateurs

Dont 60% dédiés à la production
de l’information et au développement 

des suites logicielles
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Ils nous font confiance 

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

Accédez à la globalité de l’interview de 
Thomas DALLA COSTA sur notre site

Témoignage

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

En savoir plus

Suivre les marchés publics et leurs renouvellements nous aide à anticiper 
les besoins.

Cela passe par de la prescription auprès des coordonnateurs de 
marchés afin que les caractéristiques de nos produits soient mentionnées 
dans les DCE.

Témoignage de Thomas DALLA COSTA, 
Directeur commercial Food Services chez Pâtisseries Gourmandes 

https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
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Ils nous font confiance 

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

Accédez à la globalité de l’interview de 
Chloé MATHIEU sur notre site

Témoignage

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

En savoir plus

C’est un excellent point de départ car nous n’avions pas de source au préalable. 
Je consulte régulièrement cet outil pour obtenir des informations sur les 
produits épicerie, et les solutions végétales, entre autres. Nous avions des doutes 
concernant certains marchés, et la Dataviz nous a orientés sur certaines pistes 
à explorer.
De plus, il m’arrive fréquemment de recevoir des questions sur des sujets 
spécifiques tels que les fonds, les bouillons, ou des produits très particuliers, et 
les données de l’étude me permettent de fournir des informations pertinentes à 
mes collaborateurs.

Témoignage de Chloé MATHIEU, 
Responsable marketing restauration collective d’Unilever Food Solutions

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

Accédez à la globalité de l’interview de
Olivier KOENIG sur notre site

Témoignage

Témoignage

En savoir plus

En savoir plus

En savoir plus

Il est crucial de disposer d’une base de données d’anticipation sur les 2 
prochaines années afin de prévoir la sortie éventuelle de dossiers déterminants.

La segmentation proposée par Vecteur Plus permet de distinguer toutes les 
catégories d’huiles : assaisonnement, friture, tournesol, colza … ; et de 
condiments : moutarde, ketchup, sauces salades … et ce par type d’acheteur 
(santé, éducation, tertiaire).

Témoignage de Olivier KOENIG, 
Responsable clients régionaux RHF Grand Est chez Lesieur Professionnel

https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-unilever-food-solutions-france/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-unilever-food-solutions-france/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-lesieur-professionnel/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-lesieur-professionnel/
https://www.vecteurplus.com/temoignages-clients/temoignage-de-patisseries-gourmandes/
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Notre production à façon

VECTEUR PLUS 

Vecteur Plus a dédié une partie de sa production à l’enrichissement quotidien des
appels d’offre dédiés à la fourniture de denrées alimentaires :

→ Récupération des BPU pour restituer les intitulés exacts demandés par les
acheteurs. Ils sont systématiquement qualifiés depuis 2020, nous avons un taux
de 83% de DCE.

→ 10 millions de ligne produits commandés en fourniture de denrées, pour des
analyses plus justes et précises

→ Chacune de nos études porte sur l’ensemble des données collectées et pas
seulement sur un échantillonnage.

7Confidentiel Client

Valeurs ajoutées

▪ Un accompagnement par un chargé
d’étude dédié qui construit avec vous, la
sélection, l’extraction, le traitement,
l’enrichissement des données

▪ Un outil d’analyse puissant avec multi
croisement de la donnée

▪ Une méthode d’analyse homogène,
transversale par segmentation produits,
géographique et Vision Nationale

▪ Partenariat exclusif avec Optimarché

▪ Des lignes produits classés dans nos
catégories d’aliments à l’aide de la base
d’OpenFoodFact

Analyse en volume (nombre d’Appels d’Offre publiés) et en Tonnes en national,
selon les segments de produits édités par Vecteur Plus ou selon votre catalogue
produit.

Une production alimentée au quotidien par les nouvelles consultations publiées.
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Notre process de mise en œuvre 

 Homogénéisation et redressement des données 

publiques 

 Projection des données en valeur à partir d’une 

modélisation statistique (en option)

 Extraction des acteurs connus de ces projets 

et des montants des lots

 Qualification des variables de segmentation

L’ACCÈS À 100 % DE LA COMMANDE PUBLIQUE

1
Atelier

2
Validation

3
Extraction et 
Traitement

4
Analyse

5
Livrable

 Présence du chargé d’étude à distance ou sur site

 Nomination d’un interlocuteur technique chez XXX 

qui sera à même de prendre des décisions 

techniques

 Précisions techniques sur le périmètre et le 

calendrier

ATELIER DE PRISE EN COMPTE

 Appels d’offres de restauration collectives 

(fournitures, prestations)

 Marchés exécutables en France métropolitaine​

 Typologie d’acheteurs​

 Historique de 4 ans de données

PÉRIMÈTRE DES DONNÉES EXPLOITÉES 

 Edition d’indicateurs en Dataviz et des modes de 

navigation par filtres

 Ajustements des indicateurs à travers une 

collaboration avec vos équipes

 Prévu pour 5 utilisateurs avec atelier de prise en 

main

 Présentation des résultats et de l'analyse dans 

un atelier de restitution

UN LIVRABLE ADAPTÉ A VOTRE BESOIN

PERSONNALISATION DES FILTRES 
ET OPTIONS

 Edition d’indicateurs et de graphes en nombre de 

marchés ​et en valeur

 Edition d'indicateurs par variable de segmentation​

 Vision par région​

 Liste de Top acteurs
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Données disponibles chez Vecteur Plus

VECTEUR PLUS 9Confidentiel Client

Ce que nous n’avons pas

► Les données sur le secteur privé

► Les industriels (donc les marques) qui livrent 
les distributeurs

► Les prix unitaires des produits ou des 
prestations

► Les quantités réelles commandées et livrées 
aux acheteurs

Ce que nous avons : 

❑ 100% des appels d’offres publiés par les acheteurs publics, sur la 
restauration collective, supérieurs aux seuils (aujourd’hui 40 K€)
→ Fourniture de denrées alimentaires
→ Prestation de restauration collective
→ Tous les acheteurs publics : collectivités, état, bailleurs sociaux, 

enseignement, EHPAD publics, hôpitaux, CNOUS, …
→ Septembre 2023 : signature d'un partenariat avec Optimarché

❑ Les détails des AO
→ Les dates, les durées, les critères d’attributions, procédures, les 

groupements…
→ Les acheteurs publics : nom, taille, profils, contact…
→ Les DCE et les BPU donnant le détail des denrées ou des 

prestations : nature, volume, caractéristiques des produits…

❑ Les attributaires de ces marchés : 
→ Les distributeurs (Pomona, France frais…) 
→ Les prestataires de restauration (SODEXO, Breizh Restauration…)
→ Le montant global des lots attribués

❑ Depuis 2012

→ Suivant les données disponibles à chaque période

→ Des données enrichies depuis 2019
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Notre production à façon

VECTEUR PLUS 10Confidentiel Client

Nb AO unique

2019 2020 2021 2022 2023

AO de fourniture de denrées alimentaires 2 640 2 170 2 313 2 165 2 169

AO alimentaires avec DCE ou données Optimarché 2 247 1 923 2 186 2 057 2 058

AO alimentaires avec DCE et BPU ou données 
Optimarché

Terme BPU ou DQE dans l'intitulé ou fichier Excel
1 815 1 594 1 874 1 797 1 824

AO alimentaires avec DCE et BPU / DQE  ou données 
Optimarché

sous Excel ou tableur
1 473 1 226 1 399 1 081 1 824

AO alimentaires avec DCE et BPU / DQE traités ou 
données Optimarché

Récupération d'aliments 1 541 1 279 1 464 1 456 1 744

% Récupération des aliments
58% 59% 63% 67% 80%

AO alimentaires avec DCE et BPU / DQE traités ou 
données Optimarché

Récupération d'aliments et de quantités 1 378 1 144 1 342 1 314 1 643

% Récupération d'aliments et de quantités
52% 53% 58% 61% 76%
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Ce que nous savons faire avec ces données

VECTEUR PLUS 11Confidentiel Client

ENRICHIR ET SURQUALIFIER

► Surqualifier les DCE

→ Exploiter les documents du DCE pour extraire des 
données clés

→ Les produits demandés, les quantités, les verbatims

→ Les critères EGALIM, BIO, LOCAL, GASPILLAGE…

► Surqualifier les acheteurs

→ Enrichissement par les bases OPEN DATA sur les 
envergures des acheteurs : nombre de collégiens, 
lycéens, de lits dans un hôpital, …

→ Surqualification des groupements d’achats

► Traitement statistique

→ Consolidation des données

→ Estimation des valeurs manquantes

► Depuis 2020

→ Lecture systématique des BPU avec qualification de 
tous les produits demandés en fourniture de denrées

→ Extraction des quantités et des conditionnements

→ Classification par segment de produit

ANALYSER

► Edition d’indicateurs suivant de nombreux axes d’analyse
Par région, département, ville
Par type d’acheteurs : éducation, santé, tertiaire, 
collectivité, service de l’état…
Par type de produits : par segment ou par 
conditionnement ou par catégorie : épicerie, 
surgelés, frais, BOF…
Par année
Par attributaire : distributeur ou prestataires

► Des indicateurs
En nombre de lots
En tonnage de produits
En valeur globale

► Des analyses sur les conditions du marché
Exigences EGALIM
Conditions de prix
Exigences qualité ou d’achat local

►Mais aussi : des listes d’acteurs clé, des recettes, des 
demandes d’innovations



Nos productions sur mesure
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Le pré-remplissage des DCE

Gagnez du temps sur le traitement de vos appels d’offres en nous confiant 
le pré-remplissage de champs définis sur les documents des DCE.

qualification quotidienne de vos 
marchés

équipe dédiée à cette mission

Les de Vecteur Plus +
flexibilité pendant 
les 3 mois du pilote

Le pré-remplissage du DCE
Nous lisons pour vous les informations relatives à vos produits, et 
renseignons les champs du DCE contenus avec vos informations :
• Désignation des produits
• Dans les BPU, DQE
Nous vous livrons les DCE renseignés sous forme de fichiers Excel 
pour vérification par vos services.

Un pilote de 3 mois puis 12 mois de production
Pendant 3 mois, nous calons la prestation avec vous et ajustons la 
production en fonction de vos retours. 

Une validation du pilote par un abonnement annuel
A l’issue de cette première année, et sous réserve de votre 
satisfaction, nous poursuivons le Leads Plus.
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La liste des renouvellements de marchés sur les 2 prochaines années 

Anticipez les marchés avant leur publication pour augmenter 
vos chances de vous positionner avant vos concurrents ! 

Une liste redressée et qualifiée de marchés renouvelables dans votre 
métier

Des indicateurs en volume et en valeur, la liste des TOP intervenants, 
leurs coordonnées, les dates de renouvellement

Une vision acheteurs avec des indicateurs sur les lots, les partenariats 
identifiés

Un plan d’action commerciale, véritable support à votre organisation 
avec : l’acheteur public identifié, une date d’action commerciale 
définie au préalable, l’attributaire en place et le montant historique 
du contrat

requête personnaliséequalification téléphonique

traitement statistique croisement avec les bases SIRENE®, 
NAF, SITADEL, SISPEA, INSEE

Les de Vecteur Plus +

Facilement exploitable par vos 
équipes et intégrable dans vos 
outils internes. 

Un livrable en format Excel
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Parce que nous captons l’ensemble des données de la commande publique, 
Nos experts en traitement de la donnée sont en mesure de vous fournir une analyse structurée 
sur la commande publique de la Restauration Collective !

L’étude de marché sur mesure

Comprenez votre marché pour vous différencier

• Taille de votre marché en volume,

• Part de marchés de vos distributeurs,

• Segmentation de vos produits selon le référentiel métier utilisé 
dans la GMS ou la RHF,

• TOP des acteurs de votre marché.

Préparez le lancement d’un nouveau produit, une nouvelle gamme

• Identification des tendances de consommation : origine (labels bio, localité …), 
composition des produits, des recettes, types de contenants, 

• Identification du potentiel marché et des futurs clients

Optimiser votre organisation commerciale

• Répartition de vos équipes sur le territoire en 
fonction des volumes, de la présence des acteurs,

• Liste de prospects ciblés avec un réel potentiel 
business de prospection et/ou de prescription,

• Anticipation des marchés publics amenés à se 
renouveler.

Les de Vecteur Plus +
datavisualisationbase historique de + 12 années

traitement statistique équipe d’experts et data scientists

10 M de lignes produits 

84 % des DCE disponibles et analysés
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Le portail des acheteurs publics de la restauration collective 1/2

Accédez à un portail unique regroupant 
+ de 14 000 acheteurs publics qualifiés 
et leur mode d’achat 

Une base de données unique et complète pour vous 
fournir une vision des acheteurs actifs sur ce marché

Des indicateurs sur les modes d’achat des acheteurs :

→ nombre de repas
→ gestion concédée ou directe
→ équipement d’une cuisine centrale 
→ appartenance à un groupement d’achat

export des donnéesmise à jour mensuelle

traitement statistique sources : marchés publics 
et actualités

Les de Vecteur Plus +
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Le portail des acheteurs publics de la restauration collective 2/2

Une fiche portrait pour chaque acheteur Un export personnalisé des données 



Exemples concrets

▶ Exemples de Bases renouvellement

▶ Exemples d’indicateurs produits pour nos études 
alimentaires
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Ex : votre liste de marchés classés selon vos produits et par importance de taille du marché grâce à un modèle de scoring.

Exemples de contenus (BR)
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Ex : vos actions commerciales pour le trimestre à venir

Exemples de contenus (BR)
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Ex : Analyse globale et évolution du marché avec des filtres à façon.

Exemples de contenus (étude)
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Ex : Poids des distributeurs attributaires de marchés publics, sur les années 2019 à 2021, 
dans la région Bretagne pour une gamme spécifique de viande.

Ex : importance des termes les plus utilisés pour exprimer l’origine des viandes demandées 
dans les appels d’offres émis par des acheteurs publics du monde de l’éducation. 

Exemples de contenus (étude)
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Ex : répartition des produits commandés, ici des féculents, 
en fonction du type d’acheteurs

Exemples de contenus (étude)
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N
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Ex : Top attributaires avec accès à la fiche détaillée, ici POMONA 

Exemples de contenus (étude)
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Ex : Tonnage annuel par type de client suivant 6 critères particuliers, comparé sur 2 années. 

Exemples de contenus (étude)
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Ex : Recherche du verbatim des produits du client dans les marchés 

Exemples de contenus (étude)
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Ex : données brutes extraites des 2 millions de lignes qualifiées

Exemples de contenus (étude)
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Ex : recherche par mots clés présents dans les lignes du BPU

Exemples de contenus (étude)
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Une démo de vos produits ?

Je suis à votre écoute !

Votre contact

Katell.charles@vecteurplus.com

Katell CHARLES

06 28 79 77 24


	Section par défaut
	Diapositive 1
	Diapositive 2 Présentation de Vecteur Plus
	Diapositive 3
	Diapositive 4
	Diapositive 5
	Diapositive 6
	Diapositive 7
	Diapositive 8
	Diapositive 9
	Diapositive 10
	Diapositive 11
	Diapositive 12 Nos productions sur mesure
	Diapositive 13
	Diapositive 14
	Diapositive 15
	Diapositive 16
	Diapositive 17
	Diapositive 18 Exemples concrets
	Diapositive 19
	Diapositive 20
	Diapositive 21
	Diapositive 22
	Diapositive 23
	Diapositive 24
	Diapositive 25
	Diapositive 26
	Diapositive 27
	Diapositive 28
	Diapositive 29


