Eric NARDIN

EXPERT MARKETING / VENTE des MARCHES FOOD SERVICE

Stratégie, développement business & compétences
Filiere restauration commerciale / collective, métiers/commerces de bouche

COMPETENCES EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Créativité

' ¥ 4
Entrepreneur & novateur ' \ y _.' y .
Visionnaire & pragmatique ‘ ) -~ depuis 2001
e ebiiite food service
Connaissances Food Service, GMS Dédié aux acteurs des marchés Food Service,
Marketing - Communication fondateur d’une société de services dans 4 domaines :
Blides & Audits Etudes-Audits, Conseil en stratégie,
1 Accompagnement marketing-vente, Formations
Stratege
Commerce-vente BtoBto C Mission : accompagner les entreprises de la filiere
Négociation grands comptes (industriels, distributeurs, opérateurs, institutionnels),
Prestations de services a développer leur business & les compétences
Pilotage de projets & budgets de leurs collaborateurs en France et en Europe Sﬁue
Contréle de gestion Résultat : + 300 missions menées en 20 ans Rl
Management
Formations présentielles/digitales Clients principaux : Sodexo-Sogeres, Elior, Cora, Metro,
Qualiopi Vivalya, Danone, Bel, Agromousquetaires, BPI france
st s ...des PME/TPE

LANGUES

Anglais courant

) DANONE 1984 2000

ONE PLANET. ONE HEALTH

Fonctions commerciales, managériales, formation,
négociateur grands comptes, trade-marketing, marketing,
Sports : squash, football, formation dans des postes opérationnels (terrain) ou
cyclisme, randonnée... supports (au siege) vers les marchés retail-GMS et Food

Service dans différentes sociétés du groupe Danone :
Amora, Kronenbourg, Danone Produits frais

Cuisine, gastronomie, oenologie...
Clubs d’entreprises...

CONTACT FORMATION INITIALE

enardin@gps2.fr m Ecole de commerce : IPAG Business School - PARIS
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EXPERT MARKETING / VENTE des MARCHES FOOD SERVICE

Stratégie, développement business & compétences
Filiere restauration commerciale / collective, métiers/commerces de bouche

Comment développer votre BUSINESS & vos COMPETENCES
vers les MARCHES FOOD SERVICE ?
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